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IL CASO. Problemi per le connessioniinrete: adesso c'e unalternativa

Internet arilento
in molte aziende

Il satellite le aiuta |

Siglata una intesa tra Confindustria e Open-Sky
Su 2.200 imprese quasi 200 erano senza
connessione veloce. Gia a disposizione il nuovo kit

Chiara Roverotto

Il problemaé serio e Confindu-
strial’aveva sollevato in piti oc-
casioni. Matteo Salin, impren-
ditore, gia presidente della se-
zione servizi innovativi di Con-
findustria Vicenza, non piu
tardi di un mese fa I'aveva ri-
propostonel corso di un conve-
gno, spiegando che su 2.200
aziende vicentine iscritte al-
lassociazione di palazzo Bo-
nin Longare, 196 non avevano
la connessione Adsl perché la
bandalarganon € arrivata, an-
cheselaRegione sta finanzian-
do ampi tratti di rete.

Un problema non irrilevante
per chi ha fatto, in questi ulti-
mi anni, delle nuove tecnolo-
gie un sistema per rendere
competitiva 'impresa.

Come € possibile seguire gli
imperativi del mercato, ovve-
ro internazionalizzazione, ve-
locita , innovazione se poi non
cisono gli strumenti? Come fa-
re se gli investimenti, previsti
dal Governo vengono dirottati
su altri canali, lasciando im-

prese nell’impossibilita di in-
vestire in quella forma di co-
municazione veloce dalla qua-
le nessuno puo prescindere,
soprattutto se si deve lavorare
conilmondo?

Parole che non sono cadute
neldimenticatoio, visto che al-
T'orizzonte si é profilata una so-
luzione. O meglio un’offerta
che si € gia trasformata in un
accordo siglato da Confindu-
stria. A proporla un altro vi-
centino Paolo Dalla Chiara,
presidente di Open -sky, distri-
butore leader in Italia del ser-
vizio internet via satellite de-
nominato “Tooway” di Eutel-
sat.

«Questo accordo - spiega il
presidente - dimostra come la
tecnologia satellitare sia or-
mai sempre piu vicina alle
aziende e ai professionisti, rap-
presentandolasoluzioneidea-
le per garantire e offrire un ser-
vizio efficace in grado di mi-
gliorare la connettivita delle
piccole e medie imprese. Il
nuovissimo servizio di inter-
net via satellite rappresenta
una valida opportunita per

combattere in modo definiti-
voil digital divide».

«Infatti - precisa Dalla Chiara
-ilricorso alla tecnologia satel-
litare € in grado di risolvere il
problema della connettivita
in qualunque zona. Anche le
meno “raggiungibili”, con pre-
stazioni che non si distinguo-
nodaquelle di unarete Adsl».
I'maggiori problemidi connet-
tivita riguardavano imprese
di Isola Vicentina, Mussolen-
te, Fara, Alonte, Pozzoleone,
Roana Altissimo e alcuni Co-
muni della dorsale berica.
«Problemi simili ci sono an-
che nella periferia di Milano,
delresto - continua Dalla Chia-
ra - gli investimenti richiesti
perlabandalarga sono ingen-
ti e non possono giungere
ovunque anche per questioni
strutturali. Ecco percheé il sa-
tellite, in questo momento,
rappresenta una novita inpor-
tante: non ha problemi di cam-
po, trasmette sempre e per-
mette una velocita costante,
senza dimenticare che ora le
connessioni veloci non riguar-
dano solo il computer del-

Computer:in alcune aziende sono lenti perché manca la linea Adsl

lazienda ma smart- phone
piuttosto che tablet».
Laccordo con Confindustria
Vicenza € stato chiuso con ta-
riffe agevolate: viene assicura-
toilkit completo con parabola
e modem satellitare diviso in
tre fasce: “Bronze” con 4 giga-
byte di traffico, “Silver” con 8 e
I“Home& Office” con traffico
illimitato.

«C’erano aziende che doveva-
no superare il problema di in-
ternet a rilento - spiega Mat-
teo Salin- Spesso il valore del-
T'impresa dipendeva anche da
questo aspetto, soprattutto do-
velefibre ottiche non arrivava-
no. Questa di Open-Sky é
un’opportunita, ora si tratta
di vedere quante saranno le
aziende a scegliere questa stra-
da, quantomeno finché non si

estendera la rete. Gli 800 mi-
lioni di euro perlabandalarga
promessialivello nazionale so-
no spariti per coprire il debito
italiano. Ma non si & capito
che questi 800 milioni poteva-
no garantire lo 0,3 per cento
del Pil e quindi portare ad un
aumento considerevole di ri-
sorse».

«In momenti di crisi - conclu-
de Salin - qualunque investi-
mento richiede una ricaduta
immediata e i servizi informa-
tici diventano fondamentali
anche anche per superare diffi-
colta e soprattutto per produr-
re servizi concorrenziali. Non
possiamo perdere un treno co-
s1 importante. Leconomia di
questa regione non se lo puod
permettere». ¢
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il debitoitaliano
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vicina alle aziende
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PRESIDENTE DI OPEN-SKY

IL CORSO. Engim Veneto e Ipsia Lampertico

Ascuoladi “domotica”
Attestati agli studenti

Si conclude con venerdi con la
consegna degli attestati il cor-
so sulla “domotica” che ha
coinvolto studenti del’Engim
Veneto e dell’Ipsia Lamperti-
co. Lappuntamento ¢é alle 16
nell’aula Murialdo del Cfp En-
gim Veneto Patronato Leone
XIII, dove si terra la consegna
degli attestati del corso “La Do-
motica: progettazione e svilup-
po degli impianti intelligenti”,
cofinanziato dal Fondo socia-
le europeo nell’ambito del pro-
gramma operativo 2007-13
dellaRegione Veneto, “Giovat-
tiva 2011 - Strumenti e azioni
innovative per giovani”

Il corso, gestito dall'Ipsia
Lampertico in collaborazione
con ’Engim, ha potuto svilup-
pare metodologie innovative
basate sulladidatticalaborato-
riale e gli studenti hanno ap-

preso, con I'esperienza diretta
(stage, visite aziendali, simula-
zione d’impresa) conoscenze e
tecniche impiantistiche sulla
domotica.

Il percorso formativo ha coin-
volto studenti del terzo anno
della formazione professiona-
le Engim Veneto di Vicenza,
studenti del quarto anno del
Lampertico e 23 imprese loca-
li operanti nell’ambito del-
Telettricita e dell’home-auto-
mation che hanno collabora-
to, mettendosi a disposizione
per gli stage e le visite didatti-
che. Importantelasinergiatra
le scuole e le aziende partner:
Vimar di Marostica e la KBlue
di Zané hanno partecipato al-
le attivita formative con pro-
pri docenti, materiali e appa-
recchiature domotiche. ¢
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